dzien 1 - online

Ja — Instruktor autoprezentacja — praca w grupie

instruktor — czyli kto ?

Twoja misja w roli instruktora

Twoje oczekiwania wzgledem szkolenia

okreslenie Twojego celu w roli instruktora — test grupowy

dzien 2 i 3 - online

Autorskie szkolenie warsztatowe Brian Tracy International ,,Mistrzostwo w sprzedazy”
- prowadzi: Patrycja Korpacka-Blaszczuk

DIAMENTOWA SPRZEDAZ — SPRZEDAWANIE TO NIE WCISKANIE. Jak
skutecznie dotrze¢ do klienta.

»SPRZEDAWCA-LEKARZ” — zanim wystawisz diagnoz¢ najpierw ,,zbada;j” klienta.
Kierowanie rozmowg poprzez zadawanie pytan.

SPRZEDAZOWA GRA SLOW, czyli werbalne techniki wptywu w procesie rozmowy
z klientem.

JAK CIE WIDZA... TAK CIE... czyli mowa ciata w kontakcie z klientem a efektywne
zamykanie sprzedazy.

ZE.AM SCHEMAT I ZACZNIJ SPRZEDAWAC, czyli usuwanie obiekcji. ,,TRUDNY
KLIENT” — szansa czy zagrozenie ?

»OSTATNI KLAPS”, CZYLI SKUTECZNE TECHNIKI ZAMKNIECIA
SPRZEDAZY

dzien 4 - online

Pierwsze kroki do wlasnego szkolenia cz.1

okreslenie swoich najmocniejszych stron technicznych

jaka osobowoscig jestes — test

kompetencje migkkie w roli instruktora — mapowanie

dla kogo tworzysz swoje szkolenia — persona

segmentacja grup docelowych

badanie potrzeb swoich odbiorcow — jak i gdzie bada¢ potrzeby rynku

dzien 5 - online

Pierwsze kroki do wlasnego szkolenia cz.2

mapa szkolenia — struktura szkolenia — jak powinna wygladac
tworzenie pierwszych szkolen pierwsze skrypty szkoleniowe
zapisy na szkolenia — weryfikacja poziomu uczestnikow

jak nawigzywac relacje z grupa

jak kontrolowa¢ przebieg szkolenia
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dzien 6 - stacjonarne

Warsztaty ,,Smart Praca — narzedzia do planowania, zarzadzania i kreacji”
Prowadzi Anita Broniek-Radomska

Narzedzia do pracy:
e kalendarz Google- narzedzie niezbedne w pracy,
e Asana — projekt szkolenia: planowanie i zarzadzanie
e (Canva — plan na grafiki
e Jak stworzy¢ wlasng strong¢ internetowa

dzien 7 - stacjonarne

Warsztaty ,,Pewnos¢ Siebie i Motywacja w Branzy Beauty”
Prowadzi Marta Kaczerewska

Wzrost pewnosci siebie w pracy z kursantkami oraz w relacjach z klientkami
Budowanie zdrowej samooceny — nauka radzenia sobie z presja 1 krytyka.

Rozwijanie umiejetnos$ci zarzadzania stresem i emocjami w wymagajacych sytuacjach
Zwigkszenie motywacji 1 zaangazowania — lepsze zarzadzanie energig i czasem pracy.
Poznanie technik psychosomatycznych i neuropsychologicznych, aby zredukowac
napigcia wynikajace z kontaktu z wymagajacymi klientkami oraz pracy w
konkurencyjnych warunkach.

dzien 8 - stacjonarne

Rozwdj biznesu na Instagramie

ja na Instagramie — jak zbudowac profil wyglad IG: nazwa, BIO,
wyrdzniki marki pomysly na tresci (rodzaje publikacji)
planowanie tresci (kiedy jakie najlepiej)

co jest najwazniejsze kiedy tworzysz tresci

dzien 9 - stacjonarne

Ja Instruktorem — efekty koncowe i podsumowanie

samodzielne wystapienie i1 petna prezentacja szkolenia wraz z samodzielnie wykonang
prezentacja przy uzyciu narzedzi typu Canva.

ocena prezentacji,

sugestie poprawek

zakonczenie szkolenia

rozdanie certyfikatow
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